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 Notes : 1. All questions are compulsory. 

 2. All questions carry equal marks. 
 

    

1. a) Explain the types of Sales Planning. 

 

8 

 b) Write the meaning and Process of Selling. 

 

OR 

 

8 

 c) Discuss the importance, Merits and Limitations of Personal Selling. 

 

16 

2. a) Explain the process of selection of Salesman. 

 

8 

 b) Write the Concept and Methods of Remuneration. 

 

OR 

 

8 

 c) Write the meaning, Importance and objectives of Salesman Training. 

 

16 

3. a) Write the role of Sales Manager. 

 

8 

 b) Explain the objectives of Sales Organization. 

 

OR 

 

8 

 c) Write the Meaning, Concept and Principles of Sales Organization. 

 

16 

4. a) Discuss the factors affecting to Channels of Distribution. 

 

8 

 b) Explain the Nature and Limitations of Physical Distribution. 

 

OR 

 

8 

 c) Write the meaning, Types and Selection Process of Distribution Channel. 

 

16 

5.  Write short note:  

  a) Sales Management. 4 

  b) Motivation for Salesman. 4 

  c) Sales organization Planning Process. 4 

  d) Contents of Distribution Method. 

 

4 

  *********  

  

*1845* 



GUG/S/25/12039 2 

 

B.Com. (CBCS Pattern) Semester-IV 
UCA4EM4 - Marketing Management - Sales & Distribution Management 

 
Time : Three Hours Max. Marks : 80 
_____________________________________________________________________ 

 सचुना :- 1. सर्व प्रश्न सोडवर्णे आर्श्यक आह.े 

 2. सर्व प्रश्ाांना समान गुण आह.े 

 

    

1. अ) वर्वि वनयोजनाचे प्रकार स्पष्ट करा. 8 

 ब) वर्विचा अर्व र् प्रविया विहा. 

 

क िं वा 

 

8 

 क) र्ैयविक वर्िी चे महत्र्, फायद ेर् मयावदा यार्र चचाव करा. 

 

16 

2. अ) वर्िेता वनर्ड प्रविया स्पष्ट करा. 8 

 ब) मानधनावच सांकल्पना र् पद्धती विहा. 

 

क िं वा 

 

8 

 क) वर्िेता प्रविक्षनाचा अर्व, महत्र् र् उविष्ट विहा. 

 

16 

3. अ) वर्िी व्यर्स्र्ापकावच भवुमका विहा. 8 

 ब) वर्िी सांगठनाचे उविष्ट स्पष्ट करा. 

 

क िं वा 

 

8 

 क) वर्िी सांगठनेचा अर्व, सांकल्पना र् तत्र् विहा. 

 

16 

4. अ) वर्तरण मागाविा प्रभावर्त करणारे घटक यार्र चचाव करा. 8 

 ब) भौवतक वर्तरणाचे स्र्रूप र् मयावदा स्पष्ट करा. 

 

क िं वा 

 

8 

 क) वर्तरण मागावचा अर्व, पद्धती र् वनर्ड प्रविया विहा. 

 

16 

5.  वटपा विहा.  

  अ) वर्िीय व्यर्स्र्ापन. 4 

  ब) वर्िेता अवभप्रेरना. 4 

  क) वर्िी सांगठन वनयोजन प्रविया. 4 

  ड) वर्तरण पद्धतीची घटक. 4 

  ************  
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 सचुनाएँ :-  1. सभी प्रश् अवनर्ायव ह।ै 

 2. सभी प्रश्ों के अांक समान ह।ै 

 

    

1. अ) वबिी वनयोजन के प्रकार स्पष्ट वकवजए। 8 

 ब) वबिी का अर्व एर्ां प्रविया विविए। 

 

अथवा 

 

8 

 क) व्यिीगत वबिी के महत्र्, िाभ एर्ां मयावदा पर चचाव वकवजए। 

 

16 

2. अ) वबिेता चयन प्रविया स्पष्ट वकवजए। 8 

 ब) मानधन वक सांकल्पना एर्ां पद्धतीयाँ विविए। 

 

अथवा 

 

8 

 क) वबिेता प्रविक्षण का अर्व महतर् एर्ां उिेि विविए। 

 

16 

3. अ) वबिी व्यर्स्र्ापक की भवुमका विविए। 8 

 ब) वबिी सांगठनके उिेि स्पष्ट वकवजए। 

 

अथवा 

 

8 

 क) वबिी सांगठन का अर्व, सांकल्पना एर्ां वसद्धाांत विविए। 

 

16 

4. अ) वर्तरण मागव को प्रभावर्त करनेर्ािे कारक पर चचाव वकवजए। 8 

 ब) भौवतक वर्तरण का स्र्रूप एर्ां मयावदा स्पष्ट वकवजए। 

 

अथवा 

 

8 

 क) वर्तरण मागव का अर्व, प्रकार एर्ां चयन प्रविया विविए। 

 

16 

5.  वटपन विविये।  

  अ) वबिी व्यर्स्र्ापन। 4 

  ब) वबिेता अवभप्रेरना। 4 

  क) वबिी सांगठन वनयोजन प्रविया। 4 

  ड) वर्तरण पद्धती के घटक। 4 

  ************  
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